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A FORÇA DO INTERIOR
REPRESENTATIVIDADE

O anúncio de novos delegados regionais contribui para a descentralização 
e fortalece ações do Sindloc-SP no estado

A criação de delegacias regionais, descentralizando 
e fortalecendo as ações do Sindloc-SP junto aos 
seus associados, é comemorada por dois dos no-

vos delegados que representam, respectivamente, as 
mesorregiões de Ribeirão Preto e Vale do Paraíba e Li-
torais. Com a eleição de Jeronimo Muzetti, de Barretos, 
já são três os “embaixadores” institucionais do sindicato 
no interior paulista. “Foi uma decisão muito acertada, pois 
conhecemos de perto a realidade de cada região e temos 
condições de atuar diretamente na solução de problemas 
localizados”, comenta Jarbas dos Santos, delegado da 
mesorregião do Vale do Paraíba e Litorais, além de pro-
prietário da Mabb Locadora. 

Uma das primeiras tarefas de Santos foi visitar em-
presas do setor e apresentá-las à entidade. “Mostrei 
como podemos obter bons resultados agindo de forma 
coletiva, como categoria, e não como empresas isola-
das”, justifica. Ele cita como exemplo ações que podem 
ser efetuadas para obter preços mais vantajosos na 
compra de automóveis. Santos defende a realização de 
cursos para manter os associados atualizados com prá-
ticas de gestão de negócios. 

Para Marcelo Fernandes, delegado da mesorregião de 
Ribeirão Preto e franqueado da Localiza, a maior priorida-
de é investir na formação dos recursos humanos, trans-
mitindo aos associados informações relevantes sobre 
gestão, administração e práticas comerciais. “É foco do 
próprio Sindloc-SP aprimorar a formação profissional do 
segmento”, pontua. “Temos de nos empenhar nessa dire-
ção, não apenas em nível regional, mas nacional.” 

Rumos da economia
Tanto Marcelo Fernandes como Jarbas Santos apos-

tam em melhora da conjuntura econômica nos próximos 
meses, com retomada mais vigorosa a partir de 2017. “O 
Brasil está muito desorganizado, mas já estamos sen-
tindo sinais positivos no horizonte. Nossa região é muito 
forte por causa do agronegócio”, afirma Fernandes.

Ele acredita que o aquecimento da economia puxa-
rá o setor de locação de carros. “Negócios aquecidos 
significam aumento na mobilidade, com maior deslo-

camento das pessoas”, observa. “A 
economia do Vale do Paraíba é mui-
to pujante. Tivemos um primeiro se-
mestre muito fraco, mas a situação 
começou a melhorar a partir de julho”, 
explica Jarbas dos Santos.

Já na macrorregião de Barretos, Jero-
minho, como é carinhosamente conhe-
cido Jeronimo Muzetti, mantém uma 
intensa agenda de eventos de relacio-
namento desde agosto do ano pas-
sado. Na oportunidade, ele foi eleito o 
primeiro delegado regional do sindicato 
durante a Festa do Peão de Barretos. 
O mais tradicional evento da cidade e o 
maior do gênero no país, inclusive, tem 
sido extremamente proveitoso para a 
realização de encontros estratégicos 
com a meta de aproximar o Sindloc-SP 
das locadoras da sua região. Jerominho 
é sócio da Panorama Veículo e há 28 
anos ocupa a presidência do rodeio. l

Perfil das regiões 
dos delegados

Mesorregião de São José do 
Rio Preto (incluindo Barretos)
Número de municípios: 109
Locadoras: 156
PIB anual: R$ 35,9 bilhões
 
Mesorregião de Ribeirão Preto 
(exceto Barretos)
Número de municípios: 64
Locadoras: 143
PIB anual: R$ 60,8 bilhões
 
Mesorregião do Vale do 
Paraíba e Litorais
Número de municípios: 53
Locadoras: 150
PIB anual: R$ 72,1 bilhões

Jarbas dos Santos
Mesorregião do Vale do 
Paraíba e Litorais

Marcelo Fernandes
Mesorregião de 
Ribeirão Preto

Jeronimo Muzetti
Microrregião de 
Barretos

FICAR AINDA MELHOR.
A S10 conseguiu fazer o impossível:

CONSULTE UMA CONCESSIONÁRIA CHEVROLET

Faça revisões em seu veículo regularmente.

ONSTAR ALERTA DE SAÍDA DE FAIXA MOTOR DE 200 CAVALOS NOVO DESIGN

ALERTA DE COLISÃO FRONTALCÂMERA DE RÉSELETOR DE TRAÇÃOSISTEMA MYLINK2

A NOVA CHEVROLET S10 VEIO PARA SURPREENDER. 
                          CONFIRA A EVOLUÇÃO DA PICAPE 
      MAIS VENDIDA DO BRASIL. 

Imagens relativas ao veículo Chevrolet Nova S10 Cabine Dupla Diesel 4x4 LTZ (148MKH) 2016/2017. Consulte na concessionária Chevrolet de sua preferência as condições especiais. O faturamento deve ser 
realizado diretamente no CNPJ ou CPF do produtor rural, mediante apresentação da documentação completa e regular exigida pela legislação vigente. Por se tratar de venda direta, o proprietário deverá respeitar 
as regras de permanência mínima com o veículo, não podendo transferi-lo a terceiro antes do prazo informado no momento de seu faturamento. Faturamento sujeito a disponibilidade em estoque. Imagens relativas 
às versões de veículos disponíveis na data de produção deste material (agosto/2016). MyLink2: sujeito a disponibilidade do app de espelhamento de smartphone. Os serviços OnStar dependem da disponibilidade 
da rede celular compatível com a rede OnStar e da disponibilidade do sinal de GPS. Os serviços de emergência funcionam como uma maneira de auxiliar na conexão entre o cliente e os Serviços Públicos de 
Emergência e dependem das regras, cobertura e disponibilidade destes. Visite www.chevrolet.com.br/onstar para verificar a área de cobertura dos serviços OnStar e do atendimento de Emergência, bem como demais 
limitações dos Serviços OnStar. Os veículos Chevrolet estão em conformidade com o Proconve - Programa de Controle da Poluição do Ar por Veículos Automotores. www.chevrolet.com.br - CAC: 0800 702 4200


